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est sGrement la plus noble valeur de I'entrepreneur.
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elle exige un combat permanent, souvent épuisant,
contre le sentiment d’'isolement, contre les incertitudes sur |'avenir,
et surtout, contre les aléas du marché...



LAFOVEE VouS PrOPOSE

Les franchisés du réseau Laforét sont comme vous:
ce sont des entrepreneurs, trés attachés a leur indépendance.
S’ils ont choisi d’adhérer au réseau Laforét, c’est pour optimiser

les CONDITIONS dans lesquelles ils pilotent leur entreprise:

1- L'ACCES PARTAGE A DES INFORMATIONS ESSENTIELLES,

pour mieux comprendre le marché, les tendances, les attentes

de la clientele,mais aussi les pratiques de la concurrence,

condition premiére pour orienter la politique commerciale
et assurer un développement efficace et rentable.

2- «L'EFFET RESEAU»,

qui permet de bénéficier de services, de méthodes et d'outils ultra-professionnels,
qui offre des synergies entre agences, génératrices de chiffres d'affaires
et qui procure un sentiment de sérénité, d'assurance, et de «puissance»,

condition indispensable pour rassurer et convaincre des clients de plus en plus
désorientés face aux incertitudes de I'immobilier.



3- UNE MARQUE FORTE QUI SE RENOUVELLE,

pour rester la marque «familiere» a I'esprit des consommateurs
et pour positionner son statut de «référence» sur le marché de I'immobilier,

quatre moments forts par an, de nouvelles techniques chaque fois
plus pointue, un intranet regorgant d'information pertinante,...

Aussi paradoxal que cela puisse paraitre, rejoindre
le réseau Laforét est peut-étre le moyen le plus fiable de préserver votre
indépendance et d’‘assurer la pérennité de votre agence immobiliére...
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laforét

laforet-entrepreneur.be la vie, la maison, laforét.



